
Агент по продажам

торговый представитель

Торговля и складирование

Вакансия действительна с

16.09.2026 по 16.10.2026

РАБОТОДАТЕЛЬ

Товарищество с ограниченной

ответственностью "Дудар"

Оплата труда от 300 000 до 350 000 тенге

Условия полный рабочий день,

постоянная работа, нормальные

условия труда

Количество вакансий 3

ИНФОРМАЦИЯ О ВАКАНСИИ

Регион г. Алматы / Алатауский район

Место работы ул.Немировича-Данченко 51Б

Должностные обязанности Условия:

Обязанности:

Требования:

Стабильную заработную плату;

Возможность карьерного роста;

Ежемесячные премии за качественные показатели труда;

Гарантии соблюдения Трудового законодательства;

Возможность участия в акциях компании;

график 6/1 (суббота короткий день)

Поддержание и развитие действующей торговой сети;

Привлечение и удержание новых клиентов компании;

Продвижение вверенных брендов компании;

Планирование продаж и анализ текущего состояния дел;

Осуществление активного поиска клиентов;

Отслеживание динамики продаж;

Подготовка и ведение на регулярной основе отчетности.

Опыт работы торговым представителем на категории А, ВС в крупной FMCG
компании;

Высшее образование желательно;

Знание основ продаж, умение вести переговоры;

Знание рынка, хорошее знание вверенного региона\района;



ТРЕБОВАНИЯ К СОИСКАТЕЛЮ

Стаж по специальности 1 год

Уровень образования высшее

ПРОФЕССИОНАЛЬНЫЕ НАВЫКИ

Ведение переговоров с потенциальными покупателями

Выявление потребностей покупателя

Заключение сделки

Управление продажами

ЛИЧНЫЕ КАЧЕСТВА

Самостоятельность и ответственность

ИНФОРМАЦИЯ О ПРЕДПРИЯТИИ

Количество работников 280

Сведения о предприятии Наша компания основана в 1991 году. На сегодняшний день Дудар — это

одна из ведущих дистрибьюторских компаний на территории Казахстана.

Основная специализация — дистрибуция непродовольственных товаров

повседневного спроса. Мы сотрудничаем с лучшими мировыми

производителями, выбирая наиболее успешные и перспективные бренды,

руководствуясь следующими критериями: высокое качество, высокая

потребительская ценность и высокая востребованность на рынке.

Контактное лицо РОВИЦКАЯ ОКСАНА АНАТОЛЬЕВНА

Регион предприятия г. Алматы / г. Алматы

Адрес предприятия НЕМИРОВИЧ-ДАНЧЕНКО көшесі 51Б Б

Презентабельность, отличные коммуникативные навыки, организованность;

Инициативность, нацеленность на результат, организаторские способности;

Умение устанавливать контакты с незнакомыми людьми;

Вести вежливое общение;

Постоянная необходимость в потребности общения;

Стрессоустойчивость, умение презентовать и убеждать;

Хорошо поставленная речь, грамотная речь;

Исполнительность, умение работать самостоятельно, ответственность,
трудолюбие;

Уверенный пользователь ПК.


